大家好，今天由我给大家介绍一款专门为跨境新手量身打造的ERP软件，它就是睿控智链ERP。我们调研了市场上头部跨境ERP，如领星、易仓和店小蜜，主要是面向经验丰富的专业卖家，核心是财务模块。而睿控智链ERP是一款不仅提供了财务模块，还提供了跨境新手急需的销售模块。
睿控智链ERP是一款以业务驱动的ERP，我们将跨境复杂的业务，浓缩为5步，1、填写基础资料；2、竞品监控及成本估算；3、竞品关键词挖掘；4、分时广告投放；5、查看订单销量及财务报表；

现在我们看到的就是睿控智链ERP的登录页面，输入账号、密码和验证码，登录进系统。
我们现在看到的是一个订单销量和广告数据的展示页面，销售总览支持按日期查询。在默认情况下，页面的所有数据都是按北京时间来统计，因为各个站点与北京时间的时差问题，统计数据和站点数据会不一样。我们可以选择具体的店铺和站点，来查看具体的销售和广告数据。在左下方这块大的区域，显示的是最近一段时间的销售总览，可以自定义时间，下方自动生成折线图。页面的右下角是畅销排行榜，按ASIN统计销售额和销量。上面的成本计算器、关键词挖掘和周报日报后面会介绍，本页面就不做介绍。
套餐管理和商户订单，本次不做介绍，有兴趣的小伙伴可自行查看。

接下来我们进入到系统设置菜单，第一个是角色管理，账号管理员可以新增编辑删除角色，右边的授权是给对应角色菜单页面的权限，勾选你给到此角色的菜单和页面。接下来是用户管理，新增编辑删除用户，编辑页面可以修改用户信息，授权用户角色，授权数据则是分配店铺，可以多选或者单选。我们再来看下店铺管理，入门版只支持一个店铺，该店铺下可以有多个站点，RPA机器人访问你的亚马逊后台，需要用到你的紫鸟账号，所以我们这边需要填写紫鸟账号，站点后面有个“同步”按钮，他们在第一次使用erp时，由于系统中没有任何关于账号的数据，同步按钮帮我自动导入SKU数据、订单数据、广告数据和财务数据。部门管理，本账号的用户归纳到各个部门，此处不做进一步介绍。
注意：任务管理，不展示给用户看。
我们看下一个模块，资料管理，第一个供应商资料，这个页面记录你的供应商情况，供应商在我们整个运营过程都非常重要，账期、库存、产品质量及尺寸、备货周期等等，在页面的最右边有一个角色授权按钮，是可以给我们的供应商开始一个账号并赋予一定的权限，登录到系统来录入MSKU产品资料及库存情况。还可以上传合同等。

下一个是类目管理，根据我们自己的需要和方式，定义产品的类目，这个和亚马逊平台的类目不需要相同，属于用户自定义，我们推荐尽可能的和平台类目相同。





